
PRECIO 95€
(IVA NO INCLUIDO)

RESERVE SU PLAZA

JORNADA

Marketing para asesorías  
en tiempos de crisis (4 horas)

DIRIGIDA A:

Graduados sociales, asesores fiscales, 
titulados mercantiles, economistas, 
auditores, etc.

CONCEPTO DE FORMACIÓN

Formación práctica. Cada asistente podrá 
enviar a CISS una pregunta con anterioridad 
a la Jornada, para que la formación responda 
totalmente a las necesidades de los 
participantes.

PONENTE

Francesc Domínguez
Consultor internacional de marketing  
de servicios profesionales. 
Socio de Dominguez & Guiu, SL  
(www.dominguez-guiu.com).

PROGRAMA

1. El cliente:
¿Cómo decide la contratación de una asesoría?•	
El móvil clave de contratación: ¿qué contrata realmente el cliente?•	
¿Cómo atraer a los clientes adecuados?•	
Cliente potencial (la primera entrevista): cómo conseguir que se decida •	
por contratar los servicios de mi asesoría.

2. Mi asesoría: 
¿Cómo descubrir el factor diferencial de mi asesoría?•	
Selección de clientes potenciales y posicionamiento estratégico de mi •	
asesoría.
Estrategias de diferenciación respecto a la competencia.•	
¿Cómo sacar provecho de las actividades de comunicación?: internet •	
y página web de la asesoría, relaciones públicas, red de contactos, 
estimulación del boca a oreja, asociaciones empresariales, artículos y 
libros, presentaciones, etc.

3. La marca personal del asesor: ¿cómo puedo convertirme en un asesor 
de referencia? 

4. Ejercicio práctico

Aprenda cómo conseguir tener una asesoría de referencia.•	

Mejore la capacidad de atracción de nuevos clientes.•	

Consiga la contratación de los servicios en las entrevistas •	
con los clientes potenciales.

Aprenda cómo convertirse en un asesor de referencia.•	
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